BEFORE Al - BRIEF

BEFORE

Executive Decision Room

Brief ejecutivo - formato privado

Qué resuelve BEFORE Al, para quién aplica, qué ocurre en la sala y qué queda después de 1,5 dias.
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BEFORE Al

Executive Decision Room

Una sala privada de 1,5 dias para que propietario, CEO y equipo directivo decidan qué resultado econémico perseguir con IA,
qué debe estar listo y qué inversion todavia no aprobar.

No venimos a ensefar herramientas. Venimos a convertir una intencion

difusa en una decision gobernable.

Cuando aplica

- Existe una decision real con consecuencia econdmica u operativa.
- El propietario o CEO puede participar durante todo el programa.
- La sala relne entre cuatro y seis personas de al menos tres funciones.

- La empresa puede trabajar con un indicador, proceso o propuesta real bajo confidencialidad.

No es el formato correcto para una conferencia masiva, un recorrido de herramientas o un equipo sin sponsor presente.

Qué ocurre en la sala

1. Separa las decisiones de negocio de las decisiones técnicas.

2. Reconstruye el recorrido de un indicador critico.

3. Revela la brecha de madurez entre direccion y equipo sin exponer respuestas individuales.
4. Mapea un proceso real y pone precio a su urgencia.

5. Audita una propuesta de |A con criterios de evidencia.

6. Define como operar, medir y detener una iniciativa sin perder control.

Qué queda

El equipo construye un roadmap de 90 dias en tres carriles:

CARRIL PREGUNTA QUE RESPONDE

Direccion ¢ Qué decisidon cambia, quién responde y qué resultado importa?

Cimiento verificable ¢ Qué dato, definicion, proceso o control debe estar listo?
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CARRIL PREGUNTA QUE RESPONDE

Prueba visible ¢ Qué validacion acotada puede demostrar valor sin prometer una
transformacion?

Cada prioridad sale con responsable, fecha, evidencia, primer movimiento y criterio para continuar o detenerse.

Disefio y preparacién

+ 25% marco, 50% aplicacion, 25% decision.
- Dos entrevistas previas de 45 minutos: sponsor y referente operativo.
- Una empresa por sala, de cuatro a seis participantes.

- Trabajo sobre evidencia propia; no se publican resultados de la empresa.

Inversion

USD 12.000-18.000 por empresa. Incluye preparacion, facilitacion, sala privada, cuadernillo, scorecard y roadmap exportable.
Viajes e impuestos, si aplican, se cotizan por separado.

Préximo paso

La aplicacion toma seis minutos. Si el formato no puede producir una decisién concreta para la empresa, lo diremos antes de
ocupar agenda o presupuesto.

learn.nocoda.ai/aplicar - hola@nocoda.ai
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